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Von der neuen Offenheit profitieren
Das Standardwerk zu Gay-Marketing

HOMOSEXUELLE ALS WIRTSCHAFTSFAKTOR el
,Alles so schon bunt hier! Wihrend die Gesellschaft und mit ihr die
Mirkte massiv an Vielfalt gewinnen, orientiert sich das Marketing noch
tberwiegend am ,Mainstream®. Bei aller Integration und Akzeptanz
unterscheiden sich allerdings homosexuelle Zielgruppen weiterhin von
allgegenwiirtigen Durchschnittskunden. Daher werden sie von gingigen
Kampagnen selten angesprochen und kaum erreicht. ,,Gay Marketing® zeigt
Hintergriinde und Besonderheiten dieser Zielgruppe auf und liefert zugleich
Strategien und Konzepte fiir die praktische Umsetzung. Uber das eigentliche

Marktsegment hinaus macht es deutlich, wie,,Offenheit” als positives il oix :
Marken-Attribut eingesetzt werden kann — und warum die Angst, NEUEN OFFENHE
PROFITIEREM

angestammte Kunden zu verlieren, in den meisten Fillen unbegriindet ist.

AUS DEM INHALT

Argumente — Warum Gay Marketing wichtig ist L omann

Marktprofil — Was Sie iiber homosexuelle Kunden wissen sollten
Marketing-Mix — Wie Sie ungenutzte Potenziale ausschépfen
Case Studies — Welche Kampagnen erfolgreich sind

Erfolgsfaktoren — Welche Bausteine fur die Umsetzung erforderlich sind

Leseproben, Kontakt & Service-Teil online abrufbar: http://www.homoeconomics.de/das buch
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